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Ø 2	types	d’Accord-Cadre
Ø À	marchés	subséquents
Ø À	bons	de	commande	=	ancien	appel	

d’offres	local	(AOL)	à procédure	choisie	
pour	le	marché	d’orthopédie de	notre	
établissement	de	santé	

Ø Existence	d’un	accord	cadre	à	marchés	subséquents	
proposé	par	une	centrale	d’achat	pour	le	marché	
d’orthopédie	

Ø Sélection	de	3	types	d’établissements	de	santé	
adhérents	à	la	centrale	d’achat	selon	les	critères:	

Ø activité	chirurgicale	similaire
Ø fournisseurs	identiques
Ø appartenance	au	GHT	

Ø Dispositifs	médicaux	implantables	étudiés:	prothèse	
de	hanche (PH),	prothèse	de	genou	(PG)	et	clous	
centromédullaires (CCM)

Ø Comparaison	de	ces	marchés	à	l’AOL	selon	les	
références	des	Dispositifs	Médicaux	Implantables	
(DMI)	et	les	prix	de	la	LPPR	

Ø Résultats	exprimés	par	l’écart	théorique	des	
dépenses	annuelles	en	2016	en	fonction	des	
consommations	d’implants	dans	notre	Etablissement	
de	Santé	(ES)

Ø Pas	de	bénéfices	économiques apporté	par	l’accord	cadre	à	marché	subséquent	d’orthopédie	de	la	centrale	d’achat	
en	considérant	les	DMI	les	plus	implantés	dans	notre	ES

Ø Intérêt de	recourir	à	la	centrale	d’achat	pour les	DMI	faiblement	utilisés	et	pour	la	veille	technologique et	sur	la	
gestion	historique	du	marché
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Déterminer	la	pertinence	économique	de	recourir	à	
l’accord	cadre	à	marchés	subséquents	d’orthopédie	

proposé	par	la	centrale	d’achat	

Objectif	

Prothèse	de	Genou

Prothèse	de	hanche	
Clous	centromédullaires	

Remise	pour	notre	
Etablissement	de	
santé (ES)	:	26,2%Remise	pour	l’ES	

ayant	le	même	
fournisseur	et	la	
même	activité de	

pose:	23,3%
Remise	pour	l’ES	du	
même	GHT	:	17,8%

DMI	non	soumis	à	la	LPPR

Valeur du	marché	

Pour	notre	ES 47K€/an

Pour	l’ES du	même	GHT	 54K€/an

Pour	l’ES	ayant		le	même	
fournisseur	et	la	même	
activité

55K€/an

Comparaison	selon	les	références	et	quantités	
annuelles	de	notre	ES	

Remise	pour	notre	
ES:	6,6%	

Remise	pour	
l’établissement	du
même	GHT	:	8,7%	

Remise	pour	l’ES	
avec	une	activité	
similaire	et	le	
même	fournisseur	:	
12,3%	

Ø Collaboration	historique	chirurgien-pharmacien	dans	la	constitution	de	l’AOL:	explication	éventuelle	des	fortes	
remises	pour	notre	établissement	de	santé	

Ø Augmentation	des	coûts	en	passant	par	la	centrale	d’achat	en	considérant	les	DMI	les	plus	implantés	dans	notre	ES
Ø Non	prise	en	compte	du	temps	dédié	à	la	procédure	de	l’AOL

Ø Gain	économique	potentiel	pour	les	PG
ØMais	modification	de	notre	allotissement	et	

sélection	probable	d’un	autre	fournisseur	

La centrale d’achat
Ø Offre	d’une	veille	technologique	commune	

lors	des	réunions	d’allotissement	
Ø Est	intéressante	pour	les	DMI	à	faible	

activité	de	pose	

+5K€/an

+14K€/an

-6K€/an

-2K€/an
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